CREATING AN OPEN PAYMENT WORLD
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EINE REGISTRIERUNG — EINE ONE-CLICK REISE

One-click Payments for all Airline Partners

eventim ® zalando

Airline Food & T Shobbin Car Event
ticket Beverage P9 PPINg Rental Booking

Up Selling > Cross Selling >



Einfache  Best of Breed Unabhangigkeit Volle Kontrolle Transparenz & Offene
Anbindung Partner von Zulieferern _ liber Daten Optimierung Technologie



Welche Hebel haben Handler in der Hand?
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Conversion Customer Schneller Zahlungen Interne Payment Kosten
steigern Lifetime Marktzugang  Automatisieren Aufwande und minimieren
multiplizieren Risiken verringern



Aggregation der nachsten Generation
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Free your mind

www.optile.net
Ganghoferstr. 39, 80339 MUnchen

Jan-Patrick Mainka
jan-patrick.mainka@optile.net | +49 (151) 538 50 787

Daniel Smeds
daniel.smeds@optile.net | +49 (89) 4141 447 0
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